
für Wirtschaftlichkeit und Qualität
Ihr Laborfachhandel 

Diagonal GmbH & Co. KG
Personalabteilung  
Havixbecker Str. 62
D-48161 Münster/Westf.
www.diagonal.de

Als mittelständisches, 
inhabergeführtes Unternehmen 

beschäftigen wir uns seit mehr als 
25 Jahren mit dem Vertrieb von Labor-
bedarf in den Bereichen Forschung, 

Industrie, Krankenhaus und Arztpraxen.

Zur Unterstützung unseres 
Vertriebs-Teams suchen wir einen

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen 
mit Angaben zu Ihrer Jahresgehaltsvorstellung und Ihrem frühestmögli-
chen Eintrittstermin, vorzugsweise per Email an personal@diagonal.de.
Bei Fragen wenden Sie sich bitte ebenfalls an die zuvor genannte 
Email-Adresse mit Angabe Ihrer Telefonnummer. 
Unser Verkaufsleiter, Herr Philipp Ruttig, wird Sie gerne kontaktieren.

Vertriebler im Außendienst (m/w/d) 

für den Laborbedarf in Forschung und Industrie
in Baden-Württemberg sowie in Teilen von Bayern (PLZ 69-78, 89)

	 Ihre Aufgaben:
	Vertrieb unserer Produktpalette 	

	 (Chemikalien, Geräte, 			 
	 allgemeiner Laborbedarf)

	Professionelle Kundenbetreu-		
	 ung von Bestandskunden

 Langfristiger Ausbau von 
	 Kundenbeziehungen

 Umsatzverantwortung für 
	 das Verkaufsgebiet

 Enge Zusammenarbeit mit 		
	 dem Innendienst-Team

 Analyse des jeweiligen 
	 Kundenbedarfs und der 
	 Wettbewerbssituation 
	 im Verkaufsgebiet

	 Ihr Profil:
	Ein naturwissenschaftlicher 		

	 (Chemie, Biologie o.ä.) oder 
	 kaufmännischer Hintergrund 
	 mit entsprechenden 
	 Kenntnissen im Laborbedarf

	Vertriebserfahrung

	Kommunikationsstärke und 		
	 überzeugende Persönlichkeit

	Dynamik und Freude am 
	 Verkauf und im Umgang 
	 mit 	Menschen

	Zentraler Wohnsitz im 
	 Verkaufsgebiet

	 Wir bieten Ihnen:
	Einen interessanten, vielsei- 

	 tigen und unbefristeten Arbeits-	
	 platz in einem starken Team

	Angenehmes Betriebsklima 
	 in einem zukunftsorientierten 
	 Unternehmen, wo man sich 
	 auf Augenhöhe begegnet

	Intensive und ausführliche 
	 Einarbeitung

	Eigenverantwortliches Arbeiten

	Produkt- und 
	 Vertriebsschulungen

	Attraktive Vergütung mit  
	 Provisionsregelung

	Ansprechende Sozialleistungen

	Firmen-PKW mit Privatnutzung

	30 Tage Urlaub im Jahr


